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مقدمة عن البرنامج التدريبي:

يهدف هذا البرنامج إلى توفير معرفة ومهارات أساسية لصياغة العقود والاتفاقيات الدولية بشكل فعال واحترافي. سيتمكن
المشاركون من خلاله من فهم مبادئ صياغة العقود والاتفاقيات الدولية وتطبيقها في سياقات متنوعة.

أهداف البرنامج التدريبي:

في نهاية البرنامج، سيكون المشاركون قادرين على:

فهم عميق لمفاهيم وأسس صياغة العقود والاتفاقيات الدولية.
معرفة أهمية التفاوض والتحكيم في عملية صياغة العقود الدولية.

 كتابة عقود واتفاقيات قانونية قوية وفعالة.
استكشاف الجوانب الدولية والثقافية المتعلقة بصياغة العقود.

الفئات المستهدفة: 

المحامون والمستشارون القانونيون.
مديرو المشتريات والمبيعات.

رجال الأعمال ورؤساء الشركات.
موظفو العلاقات الدولية والتجارة الخارجية.

محاور البرنامج التدريبي:

الوحدة الأولى:

مقدمة في صياغة العقود والاتفاقيات الدولية:

مقدمة في مفاهيم العقود والاتفاقيات الدولية.
أهمية الدقة والوضوح في الصياغة.

الفروق بين العقود المحلية والدولية.
التأثيرات الثقافية والقانونية في صياغة العقود.

التحديات الشائعة في صياغة العقود الدولية.

الوحدة الثانية:

تحليل الاحتياجات والأهداف:

كيفية تحليل احتياجات الأطراف.
تحديد الأهداف والمخرجات المرجوة من العقد.

أهمية التفاهم المشترك بين الأطراف.
تحديد الأولويات والتحديات.

بناء استراتيجيات لتحقيق الأهداف المحددة.

الوحدة الثالثة:



بنية العقد وتصميمه:

هيكلة العقد وتقسيمه إلى أقسام وفقًا للأهداف.
تصميم شروط وبنود العقد.

كيفية إدراج البنود التعاقدية الخاصة.
توثيق الاتفاقيات والتفاهمات المتبادلة.

مراجعة النماذج التعاقدية الشائعة.

الوحدة الرابعة:

شروط العقد ولغة العقد:

دراسة حالات عملية لبعض الشروط المألوفة في العقود الدولية.
اللغة القانونية واستخدامها في العقود.

التأكيد على استخدام لغة واضحة ودقيقة.
كيفية تجنب الغموض والتناقض في العقود.

دراسة أمثلة من صياغات قانونية ناجحة.

الوحدة الخامسة:

الإجراءات القانونية والتفويضات:

إجراءات توقيع العقد والتصديق عليه.
تفويضات وصلاحيات الأطراف.

التأكد من الامتثال للقوانين المحلية والدولية.
أهمية توثيق التفويضات والتصديقات.

مراجعة البروتوكولات القانونية المتبعة.

الوحدة السادسة:

حل النزاعات في العقود الدولية:

استراتيجيات حل النزاعات القانونية والودية.
التحفظات والتسوية الخارجية.

أهمية الوساطة والتفاوض في حل النزاعات.
إجراءات التحكيم كوسيلة لحل النزاعات.

دراسة حالات نزاعات وعملية تسويتها.

الوحدة السابعة:

قوانين دولية وتطبيقها:

دراسة القوانين والاتفاقيات الدولية ذات الصلة.
تطبيق القوانين الدولية على العقود الدولية.

كيفية التأكد من الامتثال للقوانين الدولية.
التحديات في تطبيق القوانين الدولية.

دراسة أمثلة من العقود المطبقة دوليًا.

الوحدة الثامنة:

عقود معينة وصناعات خاصة:

استعراض عقود مخصصة لصناعات محددة مثل النفط والغاز أو البناء.



دراسة حالات عملية.
التحديات الخاصة بالصناعات المختلفة.

كيفية تكييف العقود لتناسب الصناعة المستهدفة.
أهمية المتابعة والتحديث المستمر للعقود.

الوحدة التاسعة:

التحكيم الدولي:

مقدمة في التحكيم الدولي كوسيلة لحل النزاعات.
إجراءات التحكيم وتنفيذ القرارات.

مزايا التحكيم الدولي مقارنة بالطرق الأخرى.
دراسة أمثلة من حالات التحكيم الدولي.

كيفية الاستعداد لجلسات التحكيم.

الوحدة العاشرة:

مهارات التفاوض والمرونة في التعامل:

استراتيجيات التفاوض الفعالة.
تحليل مواقف التفاوض وتحديد أفضل الأساليب.

كيفية تحقيق نتائج مربحة للطرفين.
تطبيقات عملية على التفاوض في العقود الدولية.

تطوير مهارات المرونة والتكيف في التعامل مع الأطراف المختلفة.
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